Forsaljning for Livradda ™

Gamla
sanningar
by & r'a;jdsilg)r ,
hindrar dig fran a
PARTY SALJA!
MARKETING

® Skifta fokus,
hantera dina radslor

och lyckas fa kunderna
att kdpa!

Bakgrund

Manga egna foretagare har angest nér man ska sélja sin
produkt eller tjanst till nya kunder. Syftet med alla foretag ar ju
att sélja sina produkter eller tjanster. Med anledning av detta borde forsaljning
vara hogprioriterat hos alla i foretaget. Allt fler féretag vill f& hela sin personal att
bli mer saljinriktade. Men oftast stannar det bara vid ord, ambitioner och &ngest
hos de inblandade. Varfér ar det s&?

Fordomar & Valda sanningar styr.

Enligt en undersdkning har vi ofta en fel bild av vad férséljining egentligen &r. Vi
kan inte identifiera oss med forsaljining och forsaljare. Vi tycker att forséljare ar
oseridsa, pratar mycket utan att lyssna och bara vill "pracka" p& mig sin produkt
eller tjanst. Dessutom har ndgon réknat ut att vi innan 5 ars alder, har utsatts for
40.000 NEJ eller avwisande. Vad far detta for konsekvenser?

Attityd ...?

Kan det alltsé vara sé att det i huvudsak ar en frdga om attityd? Man &r
egentligen inte radd for att sélja, utan for att fa ett NEJ och "tappa ansiktet".
Precis som i privatlivet, nér man exempelvis &r pa krogen och ska "ragga". Man
bestammer alltsd ofta fran borjan att det kommer att "ga at skogen!"”.

Skifta fokus.

For att gbra det enklare kan man darfor skifta instélining / attityd till férséljning.
Med Foérséljning for Liviadda™ ger vi verktyg for att gora det mindre "laskigt" att
vaga sélja foretagets produkter eller tjanster.

Erbjudande.

Vi erbjuder flera olika upplagg:

* Forelasning

* Workshop

* "Droppen & Stenen” Utbildning / Process.

Kontakt.

For mer information och kostnadsuppskattning, kontakta Harald Moe pa
Tel: 0707 - 67 77 76
E-mail: harald@partymarketing.com

WayTo Communication AB



